Kalkulationsschema des Warenhandels

Einkaufspreis

€

- Lieferrabatt in % (v.H.) €
Zieleinkaufspreis €
- Liefererskonto in % (v.H.) €
Bareinkaufspreis €
+ Bezugskosten €
Bezugspreis €
+ Handlungskosten in % (v.H.) €
Selbstkosten €
+ Gewinn in % (v.H.) €
Barverkaufspreis €
+ Kundenskonto in % (i.H.) €
Zielverkaufspreis €
+ Kundenrabatt in % (i.H.) €
€

(Listen-)Verkaufspreis (Nettopreis)

Kalkulation des Verkaufspreises

—

Kalkulation des Einkaufspreises

Kalkulation des Gewinns




